LE PROGRAMME POSA (PORTES OUVERTES SUR
L’AVENIR) DONNE L’OPPORTUNITE A DES JEUNES
DIPLOMES DE TROUVER LEUR PREMIERE EXPERIENCE
PROFESSIONNELLE.

POSA FORME, ET EQUIPE DES COLLABORATEURS
EXPERTS DANS LES NOUVELLES TECHNIQUES DE
COMMERCIALISATION AFIN MONTENT LE SERVICE
EXPORT D’'UNE PME PRIMO-EXPORTATRICE.

POUR L’ENTREPRISE, POSA OFFRE A CELLE QUI
EMBAUCHE UN JEUNE DIPLOME, TOUTES LES
RESSOURCES NECESSAIRES A LA MISE EN PLACE
D’'UNE STRATEGIE DE DEVELOPPEMENT ONLINE ET
INTERNATIONALE, SANS QU’ELLE AIT A SUPPORTER
LES INVESTISSEMENTS AFFERENTS.

POSA L’ACCOMPAGNE EGALEMENT A OBTENIR LES
AIDES PUBLIQUES POUR LA PRISE EN CHARGE DU
JEUNE.

POSA S’ADRESSE A DES CANDIDATS MOTIVES QUI
AURONT D’ABORD, EN GUISE DE QUALIFICATION, A
TROUVER L'ENTREPRISE QUALIFIEE POUR BENEFICIER
D’UN CONTRAT DE TRAVAIL DE 12 MOIS MINIMUM, QUI
POURRA EVOLUER EN CDI SOUS RESERVE DE
SUCCES.
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NE EXPERIENCE A VOS DIPLOMES

LE COLLABORATEUR EXPERT

= Niveau minimum requis BTS/DUT

= Pas de condition d’expérience professionnelle

= Mission : mise en ceuvre du plan de développement
export/online d’'une PME

= Contrat initial : CDD de 12 mois

=  Evolution : CDI.

LA FORMATION

=  Entreprenariat

= Sourcing, achat a I'importation
= Développement export

= Commerce électronique

= Infographie

=  Systéme d’information

=  Web marketing.

DEROULEMENT DE L’OPERATION

= Validation de votre candidature

= Préparation a la prospection

= Prospection, recrutement, qualification de
'entreprise

= Embauche

= Formation initiale

A PROPOS DE POSA

PARMI LES RESSOURCES POSA

1% PLACE DE MARCHE D'IMPORT-EXPORT DE LA
FRANCOPHONIE, 6™ SITE EUROPEEN LE PLUS
VISITE EN CHINE. 2 MILLION DE VISITEURS/MOIS.

GOLDEN-TRADE S’APPUIE SUR UN RESEAU DE
BUREAUX DE LIAISON ET DE COURTIERS
ACCREDITES QUI OFFRENT AUX ENTREPRISES
EXPORTATRICES UNE FORCE DE VENTE ET DES
SERVICES DE REPRESENTATION DANS 40 PAYS.

ACCOMPAGNEMENT

FORMATION ET SUIVI PERSONNALISE EN
FONCTION DE L'ENTREPRISE SUIVIE

. BILAN DE COMPETENCE

. SEMINAIRES LIVE

PROMOTEUR

Depuis 1994, Le CIOA
FOURNIT A SES CLIENTS ET
PARTENAIRES, DANS UNE
OFFRE  DE  SERVICES
MUTUALISE, UN ACCES T

GLOBAL AUX NOUVEAUX MARCHES A CONQUERIR ET

SERVICE D'INTELLIGENCE POUR
L'EXPORT TIRANT SA SOURCE DANS
LES ARCHIVES DOUANIERES DE 34
PAYS POUR ACCEDER A
L'HISTORIQUE DES TRANSACTIONS
DES ACTEURS DE COMMERCE

LEX NTERNATIONAL ET CONNAITRE ‘QuI
ACHETE QUOI DE QUI’

:@a‘fm‘ LOGICIEL ERP, CONCU POUR
P . 3 L'IMPORT-EXPORT ET A LA GESTION
w Y™ DES AFFAIRES ON-LINE OFFLINE.
! f PERMET DE DEPLOYER UN SYSTEME
‘ D’'INFORMATION UNIFIE ET OUVERT
AUX ENTREPRISES OUVERTES SUR

LE FUTUR

. GUIDE PRATIQUES EN LIGNE

FORMATION A DISTANCE PAR VISIO

SUIVI D’UN TUTEUR

BACK-OFFICE DE SUPPORT.

AUX VOIES POUR LES TRAITER, GRACE A UNE RICHE
COMBINAISON D’EXPERTISE, D’EXPERIENCE, DE
CONTACTS, DE CONNEXIONS ET DE TECHNOLOGIES
DE POINTE.

LE CIOA EST PRESENT DANS UNE QUARANTAINE DE
PAYS A TRAVERS DES CENTRES LICENCIES ET
COURTIERS AFFILIES.

CIMIETIC, LE CENTRE DE FORMATION
DU CIOA PREPARE AUX NOUVELLES
C] IC TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION

"~ (IMPORT-EXPORT, E-BUSINESS,
RESEAU).
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POSA - CANDIDATURE JEUNE DIPLOME

A transmettre par Fax au : 33 4 94 14 12 41 — par mail : info@cioa.com , par fax au 33 (0)4 94 14 12 41

Ou par courrier : Le NOBEL — Avenue de l'université - 83160 La Valette du Var — France.

Nom & Prénoms :

Adresse :

Ville Code postal :

Pays

Téléphone : Fax :

Email :

Quelle est votre formation :

Dans quel territoire ou pays souhaitez-vous exercer ?

Principaux atouts :

Principale contingence :

Merci de nous dire pourquoi nous devons vous Ssélectionner et ce que vous comptez porter a I’entreprise
gui vous embauchera

Signature
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